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Jak1z kim dziatamy

SZUKAMY

v Projektow technologicznych
ktére w najblizszym czasie chca
rozpoczac prace nad
komercjalizacja swojej
technologii.

v’ Startupéw technologicznych
istniejacych nie dtuzej niz 24
miesiace.

v Dziatajacych na terenie
Mazowsza.

OFERUJEMY
Czteromiesieczne wsparcie projektu,

majace na celu dostarczenie zespotom
wiedzy teoretycznej i praktycznej

oraz biznes planu

umozliwiajacych zaczecie dziatalnosci
komercyjnej

oraz przedstawienie swojego projektu
funduszom inwestycyjnym.




Co oferujemy

Biznes plan

Zespot Spotkania z
projektu mentorami




Wyktady

Rozpoczynanie dziatalnosci
biznesowej — pierwsze kroki
Strategia patentowa oraz jej aspekty
techniczne

Strategia biznesowa

Aspekty finansowe funkcjonowania
startupu

Wyzwania i putapki marketingu i
sprzedazy

Dobér i zarzadzanie zespotem
Prezentacje inwestorskie

Prelegentami sg osoby z doswiadczeniem
w tworzeniu lub doradzaniu startupom
technologicznym




Mentoring

O{\} ¢ Pracajeden najedenz
Q ‘ € . doswiadczonymi mentorami

o posiadajagcych doswiadczenie w
tworzeniu startupow
technologicznych

Definicja potencjalnych kierunkow
rozwoju projektu, putapeki
najwiekszych barier do pokonania




Biznes plan

Tworzony jest w okresie 2-3 miesiecy przez zespot
Akceleratora

Zespot Projektu jest informowany o postepach oraz
konsultowany w najwazniejszych sprawach

Jednoznacznie definiuje w jaki sposéb biznes oparty na
technologii Projektu wygeneruje staty strumien przychodoéw

Opisuje cele biznesu, plan prowadzacy do ich realizacji w
okresie 3 lat oraz kamienie milowe

Adresuje pierwszy rynek na ktéry zostanie wprowadzona
technologia




Vouchery z ustugami

Zbudowanie strategii komercjalizacji
Strategia ochrony IP

Analiza ryku docelowego. Gtéwni gracze,
segmentacja, dynamika, geografie

100% Analiza IP konkurencji
| dofinansowania | ., Plan rozwoju technologii koniecznej by wejs¢ na
(" Voucherna ) Wybrany rynek
ustugi o Pierwszy produkt/ustuga. Plan jego/jej rozwoju
Véao%%égfﬁ Plan marketingowy, kanaly wejscia na rynek,
| kazda Plan rozwoju operacyjnego

Analiza finansowa (horyzont 3 lat). Przychody,
Inwestycje

50% . .
dofinansowania Plan certyfikacji produktu

> y— ~ I:P)rzf)./g.o.’cowclnie z.g{oszegia. patentowego
jedna etinicja strateqil sprzedazy
ustuge o Strategia budowania zespotu

wartosci do Wycena spotki (

Voucher o
2 - 100% wartosci do
Kolacja z Inwestorem dofinansowania 1000 PLN




Spotkanie z Inwestorami

W ramach Akceleratora Projekty dostaja
opracowany biznes plan

Ostatnie szkolenie obejmuje prezentacje inwestorskie

W czasie Demo-day konczacego akceleracje kazdy
projekt przedstawia w 15 min zespotowi ztozonemu
z inwestoréw swoj biznes plan

Inwestorzy zadajg pytania i opiniuja sposoéb
przedstawienia biznes planu

Projekty ktore zaciekawig inwestoréw moga liczy¢ na
dalsze rozmowy o potencjalnej inwestycji w ich
projekt




Plan spotkan

Cztery calodzienne spotkania pigtkowe
”{\\ e Wyktady.

Q “ ¢ Spojckgr}ia A menfcorami.
20 paz 2017 Definicja potencjalnych

O rynkow i produktow.

Integracja.
Wyktady.
Zdefiniowanie [ 3 list 2017 ]
biznes case’u.

Szkolenie z prezentacji
[ 2 lut 2018 ] inwestorskich.

Omoéwienie biznes
planu.

Demo-day.[ 16 lut 2018 ]




Zgtoszenie

Zgtoszenie checi uczestnictwa przez strone
www.btminnovations.pl

Kontakt ze strony Zespotu Akceleracyjnego i
przestanie formularza zgtoszeniowego

Wypetnienie i odestanie formularza zgtoszeniowego
do 18 paz 2017

Informacja o kwalifikacji do Programu
Akceleracyjnego

Kontakt

BTM Innovations : 22 213 91 84
info@btminnovations.pl

CZIiTT: 22234 14 30
lukasz.Sztern@pw.edu.pl

Regulamin na www.btminnovations.pl/akcelerator



http://www.btminnovations.pl/
mailto:info@btminnovations.pl
mailto:lukasz.Sztern@pw.edu.pl
http://www.btminnovations.pl/akcelerator

Poufnosé

BTM gwarantuje poufnos¢ wszystkich danych
wymienianych w ramach Procesu Akceleracji
pomiedzy

Projektami oraz

BTM Innovations, CZIiTT, Klastrami Polskimi

Opiekunami

Mentorami

Przedstawicielami inwestoréow

Na prosbe przedstawicieli projektu podpisana
moze zosta¢ umowa o poufnosci NDA




Opiekun

Kazdy projekt ma przydzielonego jednego lub dwéch
opiekundow.

Opiekun przydzielany jest po formalnej kwalifikacji
projektu do Programu Akceleracji

Towarzyszy zespotowi projektowemu / start-upowi
przez caty proces. Jest jego punktem kontaktowym

Przygotowuje z zespotem biznes case, definiuje plan
pracy nad biznes planem, wykonuje biznes plan

Tomasz Przemystaw  Krystian Piotr
Poninski Furdal Bania Wilinski




Rozliczenie akceleraciji

Zespoty zakwalifikowane do udziatu w Akceleratorze
zobowiagzane sg do aktywnego uczestniczenia w programie,
poprzez obecnos¢ na spotkaniach i wydarzeniach odbywajacych
sie w ramach Akceleratora.

Zespoty zobowigzane sg do podpisywania list obecnosci oraz do
potwierdzania otrzymania wspoélnie zdefiniowanych prac
zrealizowanych przez Zespo6t Akceleratora w ramach tzw
Voucherach.

Wszystkie ustugi (vouchery) wykonane na rzecz
projektow/Zespotéow oraz start-upéw biorgcych udziat w
programie Akceleratora beda ewidencjonowane, poprzez
okreslenie ilosci pracy lub wartosci wykonanych ustug.

Na podstawie sporzadzonej dokumentacji obliczona jest wartosé¢ =
udzielonego w ramach Akceleratora wsparcia, na ktéra start-upy
otrzymaja zaswiadczenie o udzieleniu przez BTM pomocy de
minimis.




Klastry Polskie

Dziekujemy za uwage

Pytania? Odpowiedzi

Fund Unia E jsk
E ndusze D GZOWSZE,  Urafurceka

Program Regionalny serce Polski Rozwoju Regionalnego




